
諏訪信用金庫ユースクラブ・ビジネスクラブ 会員限定企画

申込方法 右記のQRコードよりお申込ください。

お申込情報は、本経営セミナーの参加受付や連絡、その他金融機関系クラブ
のサービス提供・案内にのみ利用させていただきます。予め了承の上、本セ
ミナーへお申込みください。

① 1台の端末で複数名が視聴する場合の申込は代表者1名のみでお願いします。
② お申込後、当日視聴用のURLはメールにてご案内します。

その為、お申込み時にご入力いただくE-mailアドレスは正確にご入力ください。

■申込時の留意点

【お問い合わせ】インクグロウ株式会社 ネットワーク推進部

電話：03-6264-9376 Email:bso-service@incgrow.co.jp

夢持ち続け日々精進

1948年長崎県平戸市生まれ。1971年大阪経済大学卒業後、機械製造メー
カーへ就職し通訳として海外駐在を経験。 74年に平戸へUターンし、父親
が経営していた「カメラのたかた」に入社。観光写真撮影販売の仕事から
始め、 事業拡大に尽力する。90年にラジオショッピングを行ったのを 機に
全国へネットワークを広げ、94年にはテレビショッピング事業に参入し通
信販売事業の展開を本格スタート99年に「株式会社 ジャパネットたかた」
へ社名変更。2015年1月「株式会社ジャパネットたかた」の代表を退任し、
同時に「株式会社A and Ｌive｣を設立。 2017年4月、経営危機にあったプロ
サッカークラブ「Ｖ・ファーレン長崎」の代表取締役社長に就任、同年に
は J1へ昇格した。クラブ再建の道筋をつけて2020年1月に退任。｢㈱Aand
Live｣社名の由来：今を生き生きと生きる世の中にしたいという想いから 。

株式会社 A and Live 代表取締役 髙田 明
（株式会社 ジャパネットたかた創業者）

2023年 2月21日（火）
15時00分～16時30分 （開場14時40分）

髙田明氏 オンライン特別講演

～小さなカメラ店から年商1,700億円へ。そこで感じた伝えることの大切さ～

オンライン生配信

１店舗のカメラ店からスタートし、年商1,700億を稼ぎ出す国内トップクラスの通販企業
へと成長させ、地元プロサッカークラブを再建しJ１へ昇格させる。その道中で様々な困
難があったという。まさに「ピンチをチャンス」に捉え、成長の糧としてきた。現在御
年７４歳でありながら、日々成長し続ける姿は、あらゆる企業経営者はもちろん、多く
の人々が学ぶべき内容が多い。今回は、自身のこれまで歩みとその中で感じた伝えるこ
との大切さについてお話し頂きます。

【申込締切：2月１７日】


